Kari Sirén kaipaa

usia menetelmia
sahkosuunnitteluun

Vuoden sahkosuunnittelija -tittelin saanut diplomi-insindori Kari Sirén korostaa

hankesuunnittelun ja sahkéteknisten jarjestelmien kustannusarvion tarkeytta

sahkodsuunnittelussa. Myos hankinta-aineisto voidaan laatia uusilla menetelmilla.

ANNE KORKALA, teksti

T amperelaisen Sihkotekniikka
Oy Kari Sirénin keskeistd osaa-
mista ovat sidhkosuunnittelumene-
telmiit ja sihk&teknisten jarjestel-
mien talous. Kavereiden kesken
Kari Sirén on tunnettu sdhkoalalla
jopa hieman anarkistisena persoo-
nana, jolla on tapana kyseenalaistaa
liihes kaikki, myds oma tekeminen.

— Ensimmiéisen isomman tyopaik-
kani Airix Oy:n edesmennyt toimi-
tusjohtaja Lauri Jokihaara kannusti
voimakkaasti kehittdmiseen ja tyon
laadun parantamiseen. Airix lahti
siihkdalan  kehitykseen mukaan
1980-luvulla  sahkotietokortiston
kautta, jonka kehityksessi olen ollut
mukana jatkossakin.

Kolmas tdrked virstanpylvds oli
kehitystydn myo6td  tutustuminen
TKT Erkki J. Anttilaan ja professori
Raimo Salokankaaseen, jotka in-
nostivat Sirénid suunnittelumenetel-
mien ja etenkin sidhkojirjestelmien
talouden tutkimiseen ja kehittdmi-
seen.

Laadukas hankesuunnittelu

kayttoon kaikkiin toimistoihin
Osaaminen sekd tehokas ja talou-
dellinen suorittaminen ovat suunnit-
telijan tydssd tdrkedd, mutta lisiksi
Sirénin mukaan hyvd suunnittelija
ymmértiid mitd ja miksi ollaan teke-
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PETRI KIVINEN, kuva

miéissi, ja mihin se vaikuttaa. Valitet-
tavan usein asiakkaan tarvetta ei tut-
kita, selvitetd riittdviisti suunnittelun
alkuvaiheessa.

— Hankesuunnittelun ymmartémi-
nen ja harjoitteleminen on térkeé,
ja sen pitdisi levitd kaytdnnoksi kaik-
kiin suunnittelutoimistoihin.
tuntea jérjestelmét ja niiden ominai-
suudet niin hyvin, ettéd voi suositella
ja palvella asiakasta kustannustietoi-
sesti. Asiakas esittdd toiveensa
omalla kielelladn, eikd valttamattd
tied4 sihkojarjestelmista mitdédn.

Sirén korostaa sidhkojérjestelmad
kiinteisténomistajan- tai kayttdjin
tyokaluna. Suunnittelijan  tiytyy
osata tulkita asiakkaan toiveet sidh-
koteknisilld jarjestelmilld toteutetta-
viksi palveluiksiniin, ettd asiakas saa
sijoitetun rahan tuottoina takaisin.

Hankesuunnitelman osaksi tulee
laatia luotettava ja eritelty kustan-
nusarvio, josta asiakas nékee kus-
tannukset tarpeittain ja ymmértdd
mihin sijoitettava raha on tarkoitus
kiyttid.

— Olemme tehneet vuodesta 1997
kaikkiin kohteisiimme jérjestelmit-
tidin ja palveluttain eritellyn kirjalli-
sen hankesuunnitelman ja kustan-
nusarvion. Tamén jalkeen kiydiddn
tuotos-panos -keskustelu, jossa méi-

Kuka?

Nimi: Kari Sirén
Ikd: 54
Kotipaikka: Pirkkala

Tyohistoria: Sihkdtekniikka Oy
Kari Sirén vuodesta 1993, Airix
Oy 1981-93 (sdhkdsuunnittelija,
sdhkoéyksikén johtaja), Valmet
Oy instrumenttitehdas 1974-81.

Lisdksi asiantuntija- ja opetus-
tehtdvia muun muassa Tampe-
reen teknillisessa yliopistossa ja
Aalto-yliopistossa seka

useita luottamustehtavia
Pirkanmaan yrittdjissé ja
sdhkoalan jarjestoissa.

Koulutus: diplomi-insindori
Harrastukset: musiikki,

danentoistotekniikan rakentelu,
tekniikan historia

ritelléizin, kuinka paljon jirjestelmiin ha-
Jutaan sijoittaa ja mihin erityisesti halu-
taan panostaa, Sirén kertoo.

Karsiminen on pahin mahdollinen mo-
karakentamisessa.

— Jos vé#ri kustannusarvio johtaa sisdl-
16n karsintaan, on vaarana menettidd ta-
voitellut liiketoiminnalliset tuotot. Laa-
dun huononeminen karsinnan takia ra-
kentamisvaiheessa on jirkyttdvid, Sirén
tihdentad.

Hankinta-aineistoihin

lisad vaihtoehtoja

Sirén on ollut mukana kechittimassa

myds uusia tehtidviluetteloita suunnitte-

luprosessin  tueksi. Kehityksen mytd

tehtédviluettelon tarkkuus ja sisdlté on

parantunut, ja siitd on tullut tarkempi ja

tarkoituksenmukaisempi.
Siahkoanarkisti 16ytdd téstikin paranta-

mista: tehtdviluettelossa on edelleen

prosessin padotsikoihin littyvé puute.

— Hankesuunnittelu ja lJuonnossuunnit-
teluvaiheet on kuvattu hyvin, samoin to-
teutussuunnittelu, mutta oleellisen tér-
kei hankinta-aineiston laatimisvaihe on
edelleen liian vdhélld huomiolla.

Hankinta-aineiston perustarkoitus on
voida tehdi urakoitsijan teknisesti, talou-
dellisesti ja juridisesti luotettava kauppa,
jossa ei ole aukkoja eiké paillekkaisyyk-
sid muiden tarjousten kanssa. Lisdksi ai-
neiston olisi syytd olla urakoitsijan nako-
kulmasta mahdollisimman helposti las-
kettava.

Sirénin mukaan olisi syytd puuttua
myds alaa vaivaavaan yksisilméiseen ta-
paan suunnitella, ostaa, urakoida, tehda
sopimuksia ja hankkia tavaraa.

— Tarvitaan joustavuutta ja uusia strate-
gioita. Suunnittelutoimistoilla pitdd olla
eri rakentamisprosesseihin ja kaikkiin

suunnittelun tyGvaiheisiin vaihtoehtoja —

monta ostotapaa, monta suunnitteluta-
paa ja niin edelleen.

Oppia

nuorilta sukupolvilta

Koko rakennusala on menossa tiukem-
paa suuntaan. Rakennuksen téytyy mah-
dollisesti tayttda joku kansainvilinen ser-
tifikaatti energiankulutuksen, kestivyy-
den sekd ympéristdarvojen suhteen. Se ei
salli mitéd tahansa veivaamista rakennus-
vaiheessa.

Samalla Sirén tahtoo tuulettaa myds to-
teutusaincistojen laadintaan liittyvit tot-
tumukset, ja asiattoman kilpailun., Esi-
merkiksi toteutuspiirustukset jatetéédn lii-
an usein urakoitsijoille tai keskusvalmis-
tajille.

— Hyvit isot suunnittelualan toimijat
myyvit automaattisesti kaiken tarvitta-
van, ja osaaval palvella asiakasta. Vali-
tettavasti [6ylyy my6s paljon toimijoita,
jotka miettivit ensimméisend, mita voisi
jattad tekemaittd. Kilpaillaan hinnalla, ja
tulkitaan sisdlt6éd miten itse halutaan.

Kuinka sitten tulevaisuudessa paéstiin
parempaan lopputulokseen?

— Asiakkaiden tulisi vaatia parempaa
osaamista, ja tarvittaessa kéyttdd asian-
tuntevia rakennuttajakonsultteja ostami-
sen apuna. Osa suunnittelijoista ei arvos-
ta rakennuttajakonsultteja, mutta itse
olen eri mieltd. Se on tarpeellinen taho,
joka ohjaa parhaimmillaan rakennutta-
jaa oikeisiin valintoihin sekd suunnitte-
lussa ettd toteutuksessa.

Sirénin henkilokohtaisena motivaatio-
na on ammattiylpeys — hidpeén tunne siiti
jos tekee virheitd. Samaa virhettd ei teh-
dd uudestaan.

Sirén eldd kuten opettaa: hankesuun-
nittelu on tiarkedd, hankinta-aineistojen
laadinta on tdrkedd, suunnittelun ja ura-
kan ostaminen on tédrkedd, kustannustie-
tous on tirke#a.

Opetustoiminnassa Sirén on huoman-
nut nuoren polven omaksuvan uusia tys-
menetelmid monin verroin vanhempaa
sukupolvea nopeammin.

—Meidédn kokeneempien téytyisi pasistd
irti vanhoista menetelmistd, ndhdd paa-
otsikot ja kehittimistd vaativat paikat.

Kari Sirén korostaa hyvén tyén olevan pa-
ras, ja ehkd ainoa markkinointikeino.
- Yksi laodun parantamisen kulmakivistd
oli havainto, etid osa virheistd on satun-
naisia, osa systemaattisia. Kun systemaat-
finen virhe korjataan, pddstddn isosta
mddrdstd pienid virheité eroon.
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